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Conférences

Accueil

Démarrage en Fanfare

Comment vendre
quand on n'aime
pas vendre

Sophie Barbulesc

Connexion express

L'lA et I'automatisation

pour les PME : Que
faut-il savoir ?

Katel Marester

Déjeuner Networking

Booster d'énergie  Les couli

LI. . 4
inclusion et I'engagement en

faveur du handicap générateurs
de performance pour 'entreprise -
Fabienne Luypaert, Aurélie Roth

Pause animée

Speed business :
parce que les vrais
deals se font en
personne

Cléture

Ateliers

Networking

Numérique et écologie : les bons gestes

a adopter - Mélina Dupont

RH : Attractivité, engagement et fidélisation des collaborateurs.

Quels leviers d'action pour les entreprises 7 - Sandra Constans

sses de Ripaille

Boostez votre impact : stratégies
de communication visuelle et
numérique Philippine Crivelli,

lvana Karakozian, Valérie
Lachavanne

Booster son Mindset pour déployer son
potentiel - Sophie Barbulesc

Communication authentique : et si votre histoire

et vos valeurs étaient vos meilleures alliées ?

Magali Barnabé



LES CONFERENCES

m Comment vendre quand on n’aime pas vendre

par Sophie Pourtier Barbulesc

Que ce soit par crainte ou par perception négative, vendre joue un
réle crucial dans le développement de son entreprise.

Découvrez des perspectives nouvelles pour aborder la vente avec
sérénité et authenticité sans compromettre vos valeurs.

L'IA et 'automatisation pour les PME :
que faut-il savoir ?

par Katel Marester

L'IA et I'automatisation, c'est comme embaucher un robot multitdche
pour votre PME.

Mais avant de laisser un algorithme s'installer & votre bureay,
découvrons comment ces technologies peuvent vraiment vous
simplifier la vie (et vous éviter de gérer les taches les plus
ennuyeuses)... tout en restant votre meilleur allié, pas votre
remplagant.

L’inclusion et 'engagement en faveur du
handicap générateurs de performance pour
I'entreprise

par Fabienne Luypaert et Aurélie Roth

Avec 12 millions de personnes en situation de handicap et 11 millions
d'aidants en France, comment améliorer I'accessibilité et créer un
environnement respectueux de tous pour mes clients et
collaborateurs?

NN



Numérique et écologie : les bons gestes a adopter
par Mélina Dupont

Découvrir les gestes pour diminuer l'impact du numérique sur I'écologie dans
notre pratique professionnelle.

RH - Attractivité, engagement et fidélisation des
collaborateurs : quels leviers d'action pour les
entreprises ?

par Sandra Constans

Boostez volre impact : stratégies de communication
visuelle et numérique

par Philippine Crivelli, lvana Karakozian, Valérie Lachavanne

Cet atelier vise & aider les entreprises & mieux communiquer en utilisant le
digital, le graphisme, les réseaux sociaux et les supports visuels innovants
pour améliorer leur image et se différencier de la concurrence.

Une présentation interactive sur les enjeux de la communication, agrémentée
de cas pratiques et de retours d'expériences, suivie d'une activité en groupe
pour encourager les participants & réfléchir & leur propre communication
visuelle et & comment 'améliorer.

Booster son Mindset pour déployer son potentiel
par Sophie Pourtier Barbulesc

Pour réussir en entrepreneuriat, il faut plus que des compétences
techniques.

Développer sa posture d'entrepreneur, renforcer la confiance en soi,
surmonter le syndrome de |'imposteur pour oser faire grandir votre activité
est essentiel. On en parle 7

Communication authentique : et si votre histoire et

vos valeurs étaient vos meilleures alliées ?
par Magali Barnabé

Dans une société & la recherche de sens et de confiance, quel meilleur
positionnement pour votre entreprise qu'opter pour |'authenticité afin de
toucher vos clients et les fidéliser 7 Comment mieux vous différencier qu’en
montrant ce qui vous rend unique ! De quelle maniére ? On en parle lors de
cet atelier
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Réservez-vile
voltre place !

Tarif ey 4 ey |
Early Bird*® "‘ - Qom| /\ [

10€

(repas inclus)

*jusqu’au 21/10/24

Tarif normal : 60 € (repas inclus)

E\ Accessibilité : contactez notre billetweb.fr/ze-event

référente handicap /\

www.feminin-entreprendre.fr | contactefeminin-entreprendre.fr



